
F1. Fråga - underlag för byte av sponsor. 
För många medlemmar så kom beslutet att byte av sponsor ske som en överraskning. 

Eftersom det saknas publik information om på vilka grunder beslutet är taget så skulle vi vilja se 

en redogörelse på årsmötet för på vilka grunder beslutet är taget.       

Vidare skulle vi vilja se hur planen ser ut för att täcka upp de frågor som vi från olika håll 

hör och just nu svarar olika på:      

 Vad händer med all utrustning jag har idag, kan jag fortsätta använda den? 

 Vad är förslaget på det stora lagret av TYR-grejer som finns idag och ägs av LASS, 

dvs vad ska  hända med detta? (Uppfattas att medlemmarnas pengar slängs bort) 

 På vilken nivå krävs det ett tvång att nyttja sponsors grejer? 

Frågeställare:  Charlotte Humling, Helena Gällerdal Högfeldt, Jessica Staaf, Kenneth Humling, Magnus 
Wallin 

 

Styrelsens svar på frågan: 

Skälet till att upphandling av sim-/profilklädespartner gjorts under hösten 2020 var att avtalet med 

TYR gällde t o m 2020-12-31. 

Det beslut som styrelsen tagit kring val av ny profilpartner baseras på en genomgång och analys av 

de två offerter som inkommit till LASS, Arena och Tyr. Kriterierna för val och beslut redovisas nedan. 

De fördelar som bytet till Arena innebär är så stora att kostnader för ev nedskrivning av varulager kan 

absorberas, dvs fördelarna överväger även med hänsyn taget till värde på varulager. 

För att göra ett väl avvägt och underbyggt val av leverantör genomfördes en utvärdering av de två 

möjliga alternativen med hjälp av nio olika bedömningskriterier (på en skala 1-10). De olika 

kriterierna viktades (1-5) utifrån hur avgörande de var för det slutliga valet. Alternativet från Arena 

var starkare i fem kriterier (Ekonomi för klubben, Utbud i produkter, Enkelhet i 

administration/beställningar, Professionell leverantör att växa med i framtiden, Avtalskonstruktion), 

medan TYR var starkare i en kategori (Lokal närvaro/närhet i dialogen). Övriga kategorier (Ekonomi 

för medlemmar, Leveranssäkerhet, Utbud av paketlösningar) bedömdes till samma nivå. Av 

maximala 100% fick Arena 67% och TYR 52%.  

Genomförd bedömning visar att Arena är den mer attraktiva samarbetspartnern för framtiden. 

Gruppen rekommenderade därmed byte till Arena. 

Eftersom tävlingsverksamheten troligtvis skulle bli begränsad  fram till och med sommaren  2021, 

med hänsyn till FHM rekommendationer, gjordes bedömningen att ett byte av profilpartner kunde 

ske i långsam takt utan större påverkan på tävlingsverksamhet.  

Vad händer med utrustning jag har idag….? 

ARENA är fullt medvetna om att det kan ta tid att omsätta utrustning och att det kan vara svårt att 

motivera för vissa individer. Året 2021 anses därför vara ett övergångsår där medlemmarna fortsatt 

kan använda sin nuvarande utrustning, men att medlemmarna byter till ARENA vid inköp av ny 

utrustning. Inriktningen från ARENA är att märket i sig med tillhörande rabatter skall vara så pass 

attraktivt att medlemmarna vill välja ARENA. 

 

 



Vad är förslaget på det stora lagret av TYR-grejer…? 

Sim-mössorna kan delas ut till motionärer i första hand för att användas vid träning/motion. Övriga 

artiklar kan användas inom breddverksamheten. Värdet av TYR utrustning (ryggsäckar och 

badmössor) är cirka 46 000 kronor i vår ekonomiska redovisning. Vi bedömer att vi till delar kan sälja 

det till olika grupperingar och att ev nedskrivningsbehov skulle vara mellan 10 000 och 25 000 

kronor. Som tidigare sagts överväger de långsiktiga fördelar vi ser med Arena denna kostnadspost. 

På vilken nivå krävs det tvång att nyttja….? 

På SM/JSM förväntar sig en sponsor att dess utrustning används av tävlingsdeltagare och tränare. 

ARENA är dock tydliga med att de aldrig kan tvinga en simmare till att använda deras simdräkt 

eftersom vissa personer kan passa bättre i ett annat märke. 


