F1. Fraga - underlag for byte av sponsor.

For manga medlemmar sa kom beslutet att byte av sponsor ske som en 6verraskning.
Eftersom det saknas publik information om pa vilka grunder beslutet ar taget sa skulle vi vilja se
en redogorelse pa arsmotet for pa vilka grunder beslutet &r taget.

Vidare skulle vi vilja se hur planen ser ut for att tacka upp de fragor som vi fran olika hall
hor och just nu svarar olika pa:

e Vad hdnder med all utrustning jag har idag, kan jag fortsatta anvdnda den?

e Vad ar forslaget pa det stora lagret av TYR-grejer som finns idag och &dgs av LASS,
dvs vad ska handa med detta? (Uppfattas att medlemmarnas pengar slangs bort)

e P3vilken niva kravs det ett tvang att nyttja sponsors grejer?

Fragestallare: Charlotte Humling, Helena Géllerdal Hogfeldt, Jessica Staaf, Kenneth Humling, Magnus
Wallin

Styrelsens svar pa fragan:

Skélet till att upphandling av sim-/profilklddespartner gjorts under hésten 2020 var att avtalet med
TYR géllde t o m 2020-12-31.

Det beslut som styrelsen tagit kring val av ny profilpartner baseras pa en genomgang och analys av
de tva offerter som inkommit till LASS, Arena och Tyr. Kriterierna for val och beslut redovisas nedan.
De fordelar som bytet till Arena innebar ar sa stora att kostnader for ev nedskrivning av varulager kan
absorberas, dvs fordelarna overvager aven med hénsyn taget till varde pa varulager.

For att gora ett val avvagt och underbyggt val av leverantor genomférdes en utvardering av de tva
moijliga alternativen med hjalp av nio olika bedémningskriterier (pa en skala 1-10). De olika
kriterierna viktades (1-5) utifran hur avgérande de var for det slutliga valet. Alternativet fran Arena
var starkare i fem kriterier (Ekonomi for klubben, Utbud i produkter, Enkelhet i
administration/bestéallningar, Professionell leverantor att vaxa med i framtiden, Avtalskonstruktion),
medan TYR var starkare i en kategori (Lokal ndrvaro/narhet i dialogen). Ovriga kategorier (Ekonomi
for medlemmar, Leveranssidkerhet, Utbud av paketldsningar) bedomdes till samma niva. Av
maximala 100% fick Arena 67% och TYR 52%.

Genomford bedémning visar att Arena ar den mer attraktiva samarbetspartnern for framtiden.
Gruppen rekommenderade darmed byte till Arena.

Eftersom tavlingsverksamheten troligtvis skulle bli begréansad fram till och med sommaren 2021,
med hansyn till FHM rekommendationer, gjordes beddmningen att ett byte av profilpartner kunde
ske i langsam takt utan stérre paverkan pa tavlingsverksamhet.

Vad hdnder med utrustning jag har idag....?

ARENA ar fullt medvetna om att det kan ta tid att omsétta utrustning och att det kan vara svart att
motivera for vissa individer. Aret 2021 anses darfor vara ett 6vergangsar dar medlemmarna fortsatt
kan anvanda sin nuvarande utrustning, men att medlemmarna byter till ARENA vid inkép av ny
utrustning. Inriktningen fran ARENA &r att méarket i sig med tillhérande rabatter skall vara sa pass
attraktivt att medlemmarna vill valja ARENA.



Vad dr forslaget pa det stora lagret av TYR-grejer...?

Sim-mossorna kan delas ut till motionéarer i férsta hand for att anvdndas vid traning/motion. Ovriga
artiklar kan anvandas inom breddverksamheten. Vardet av TYR utrustning (ryggsackar och
badmadssor) ar cirka 46 000 kronor i var ekonomiska redovisning. Vi bedomer att vi till delar kan sélja
det till olika grupperingar och att ev nedskrivningsbehov skulle vara mellan 10 000 och 25 000
kronor. Som tidigare sagts 6vervager de langsiktiga fordelar vi ser med Arena denna kostnadspost.

Pa vilken niva kravs det tvang att nyttja....?

Pa SM/JSM forvantar sig en sponsor att dess utrustning anvands av tavlingsdeltagare och tranare.
ARENA ar dock tydliga med att de aldrig kan tvinga en simmare till att anvanda deras simdrakt
eftersom vissa personer kan passa battre i ett annat marke.



