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Försäljning och lagkassa 
 
 

Det här gäller för försäljning och lagkassa i Skogsbo SK 

Vi vill att föreningens lag ska kunna skapa möjligheter till cuper, aktiviteter och annat roligt 
tillsammans. Föreningen har också en lång och uppskattad tradition av att resa till Tjeckien och 
spela hockey under våren som U13, vilket såklart kostar en hel del att genomföra. Därför har 
lagen stor frihet att själva planera sin försäljning och pengarna stannar oavkortat i laget.  

 

Eget konto och swish 
Alla lag från U9–U13 har ett eget bankkonto med swish som är kopplat till Skogsbo SK. Utse en 
lagkassör och meddela föreningens kassör (Rolf Laki) som ordnar behörighet till kontot.  

▪ Skapa en QR-kod till lagets swish och ha den sparad och utskriven. Används vid exempelvis 
puckkastning, lotterier och försäljningar. 

▪ Kassören redogör löpande för lagföräldrarna hur lagets ekonomi går.  

 

Ingen föreningsförsäljning 
Skogsbo SK har ingen gemensam föreningsförsäljning. Varje lag bestämmer istället själv om man 
vill sälja, vad man vill sälja och hur ofta. Utse gärna en försäljningsansvarig som tillsammans med 
kassören hjälper till med försäljningar under säsongen.  
 
Planera tillsammans, sätt rimliga mål och hitta sätt där alla kan bidra utifrån sina förutsättningar. 
Försäljningen ska stärka laget och gemenskapen – inte skapa press. Prata ihop er från början i 
föräldragruppen: Vad vill vi göra? Vad kostar det? Hur mycket behöver vi sälja för att nå dit? 
 
Försäljning ska bygga på gemenskap och delaktighet, inte på krav. Familjer har olika förutsättningar. 
Därför får laget inte ställa krav på att varje spelare eller familj ska sälja ett visst antal produkter eller 
för en viss summa. Utgångspunkten är istället att alla bidrar efter bästa förmåga.  

 

Försäljning vid matcher och poolspel  
Vid det egna lagets matcher och poolspel får laget exempelvis ordna lotteri och puckkastning. 
Intäkterna från båda dessa tillfaller givetvis då lagkassan (kom ihåg att använda ert egna 
swishnummer).   
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Kioskens intäkter är föreningens gemensamma 
Försäljningen i ishallens cafeteria/kiosk är en viktig inkomst för föreningen och alla intäkter från 
kiosken går direkt till Skogsbo SK. Under vanliga poolspel och matcher får laget därför inte 
sälja sådant som konkurrerar med föreningens kiosk.  
 
Undantaget från detta är vid helgcuper för U12–U13 i slutet på säsongen som då får ha egen 
hamburgergrillning utanför ishallens entré. Under dessa arrangemang får laget även köpa läsk 
från föreningens kiosk till inköpspris för försäljning under cupen. Förtjänsten av detta går då 
oavkortat till laget.  
 

Lidström Cup 
Vid Lidström Cup anordnar föreningen lotteri som U9-laget ansvar för att bemanna/sälja lotter. 
Intäkterna från detta lotteri går till föreningen.  

 

Sammanfattat  

Till laget: 
✓ Egen försäljning (bingolotter, toapapper, kakor etc) 
✓ Lotterier vid egna matcher/poolspel 
✓ Puckkastning vid egna matcher/poolspel 
✓ Hamburgerförsäljning vid U12–U13 helgcuper. 

Till Skogsbo SK: 
✓ All ordinarie försäljning i cafeterian/kiosken 
✓ Lotteriet vid Lidström Cup 

 


